
 

  

 

 

 

DEPARTAMENTO / MUNICIPIO VEREDA/ CORREGIMIENTO: __MUNICIPIO DE SANTA ROSA DE CABAL 

FECHA: 23-6-26 

HORA: 10:00 am 

LUGAR: Santa RIta 

 
 

OBJETIVO:   

Desarrollo de la asamblea mensual 
 

  

ASISTENTES:27 Asistentes 

 

ORDEN DEL DÍA:  

N° TEMA RESPONSABLE 

 Apoyo administrativo y comercial APROLES 

 
 

SEGUIMIENTO COMPROMISOS ACTA ANTERIOR (Si los hay): 

No. COMPROMISO ESTADO Y OBSERVACIONES 

   
 

 

 

DESARROLLO Y CONCLUSIONES: 

Siendo la hora establecida, se dio inicio a la Asamblea General de APROLES, verificándose 
la existencia del quórum reglamentario para deliberar y tomar decisiones. Posteriormente se 
dio lectura al orden del día, el cual fue aprobado por unanimidad. 

Informe de tesorería 

La tesorería presentó el informe financiero de la asociación, socializando el estado de 
ingresos, egresos y la situación económica de APROLES, dando respuesta a las 
inquietudes formuladas por los asociados. 

Intervención de Italcol 

Los representantes de Italcol manifestaron su interés en consolidarse como aliados 
estratégicos de APROLES, ofreciendo condiciones comerciales preferenciales para los 
asociados a través de su punto de venta ubicado en Santa Rosa de Cabal. Informaron que 
dispondrán de una lista especial de precios en concentrados e insumos pecuarios con el 
propósito de generar beneficios económicos para los productores. 

Asimismo, ofrecieron realizar jornadas de capacitación técnica y propusieron desarrollar un 
piloto con uno de los asociados, mediante el suministro de concentrado Italcol, con el fin de 
evaluar parámetros productivos y económicos, buscando mantener o mejorar la producción 
de leche con una reducción en los costos de alimentación. 



 

  

Intervención de Rentasal 

El Dr. Mauricio, representante de Rentasal, realizó una charla técnica sobre la importancia 
del suministro adecuado de sales minerales y sales aniónicas dentro de los sistemas de 
producción lechera, destacando sus beneficios en la salud animal, el desempeño 
reproductivo y la productividad del hato. 

Igualmente, manifestó la disposición permanente de la empresa para brindar 
acompañamiento técnico a los productores y apoyar las actividades que la asociación 
requiera. 

Intervención del aliado comercial Productos Agroalimentarios HVS 

El representante del aliado comercial Productos Agroalimentarios HVS explicó a los 
asociados la importancia de continuar fortaleciendo los procesos administrativos y 
comerciales de APROLES para responder a las exigencias de los clientes institucionales y 
de la normatividad vigente. 

Durante su intervención informó que, como parte del proceso de formalización y en 
cumplimiento de los requerimientos establecidos por la DIAN, los pagos a los productores 
deberán realizarse mediante medios electrónicos, principalmente a través de la plataforma 
Nequi. Indicó que esta medida garantiza la trazabilidad de las operaciones comerciales, 
facilita los procesos contables y tributarios y fortalece la transparencia en las transacciones 
realizadas por la asociación. 

Asimismo, resaltó que la formalización financiera permitirá a APROLES acceder a nuevos 
mercados institucionales y consolidarse como un proveedor confiable para diferentes 
entidades públicas y privadas. 

Intervención del contador de la selecta  

El contador explicó a los asistentes la importancia del cumplimiento de las obligaciones 
tributarias por parte de cada productor asociado. Señaló que la formalización de los 
procesos administrativos y financieros es un requisito indispensable para garantizar el 
crecimiento de la asociación y facilitar la comercialización con clientes institucionales. 

Durante la exposición se socializaron aspectos relacionados con los requerimientos de la 
DIAN, la importancia de mantener actualizada la información tributaria de cada asociado y la 
necesidad de utilizar los canales de pago electrónicos establecidos por la asociación, 
especialmente el pago mediante Nequi, como mecanismo que permite soportar 
adecuadamente las operaciones comerciales y cumplir con la normatividad vigente. 

Finalmente, se atendieron las inquietudes de los asociados respecto al proceso de 
bancarización y se reiteró la importancia de adoptar estas medidas para fortalecer la 
sostenibilidad y formalización de APROLES. 

Intervención de la profesional Dayana – ICA 

La profesional Dayana, funcionaria del ICA, presentó la estrategia de acompañamiento que 
desarrollará con APROLES para facilitar el cumplimiento de los requisitos sanitarios 
exigidos por la entidad. 

Explicó que se adelantarán jornadas de capacitación, actualización sanitaria y registro de 
predios pecuarios directamente con los asociados, permitiendo agilizar los trámites, evitar 



 

  

desplazamientos y fortalecer el cumplimiento de la normatividad sanitaria requerida para el 
desarrollo de la actividad ganadera. 

Proposiciones y varios 

La Junta Directiva reiteró la importancia de continuar fortaleciendo la asociación mediante la 
vinculación de nuevos asociados, el cumplimiento de los requisitos administrativos, 
tributarios y sanitarios, así como el desarrollo de estrategias comerciales que permitan 
incrementar la comercialización de leche y productos lácteos, generando mayores 
beneficios para todos los productores. 

Compromisos 

1. Coordinar con Italcol la realización de capacitaciones técnicas y el desarrollo del 
piloto de alimentación con un productor asociado. 

2. Socializar entre los asociados la lista de precios preferenciales ofrecida por Italcol. 

3. Programar nuevas jornadas técnicas con Rentasal sobre nutrición mineral del 
ganado. 

4. Coordinar con el ICA las jornadas de registro de predios, actualización sanitaria y 
capacitaciones. 

5. Continuar implementando el proceso de bancarización mediante pagos a través de 
Nequi, garantizando el cumplimiento de los requerimientos tributarios y financieros. 

6. Fortalecer el cumplimiento de las obligaciones tributarias de los asociados y 
promover el uso de mecanismos de pago electrónicos para mejorar la formalización 
de la asociación. 

7. Continuar gestionando estrategias comerciales que permitan ampliar los mercados y 
mejorar los ingresos de los productores asociados. 
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